METAS INTERMEDIAS 2019
PLAN OPERATIVO ANUAL - QUITO TURISMO

PROGRAMA QT: COMERCIALIZACION y ALIANZAS
COMERCIALIZACION Y ALIANZAS ESTRATEGICAS
CONTROL Y SEGUIMIENTO MENSUAL OBSERVACIONES
2019
AVANCE ANUAL | ACUMULADOA 3 % TECNICO
1ULI0 2019 2
PROGRAMA QT ACTIVIDAD QT Metanumérica | Meta CUMPLIDA ACTIVIDAD QT
objetivos internos de PROYECTO QT PRODUCTO METAS DEL PRODUCTO | " = Anual 2019 anual 2019 Lo
los programas QT Producto E]
PRODUCTO MC ACTIVIDAD MC 2 . ANUAL
ot g §2 50,2% 80,11% 56,18%
H zs
g H
H
COMERCIALIZACION Y | Objetivos del Programa | AUSPICIOS Y ALIANZAS ‘Auspicios y alianzas 'AUSPICIOS $20.000,00 4%
AUANZAS ESTRATEGICAS ar ) .
Director de Cumplimiento de la proyeccién de
i
. Venta d , actividad
General: MC: GENERACION DE Comercializacié e"la_ e :"5"““ actividades 5.000,00 800,00 28,00% 16,00% 20.000,00 560000 16,00% | Corresponde a la facturacién del Convenio con el CEN
COMERCIALIZACION de | Incrementar el ingreso RECURSOS FINANCIEROS POR nyAE reaicionadas con Ingresos por
unidades de negocio de Quito | propio de la empresa MEDIO DE LA convenio y otros
Turismo y ALANZAS | hasta llegar a un aporte COMERCIALIZACION DE
ESTRATEGICAS de ingresos por AUSPICIOS Y GESTION DE ‘Gestionar Convenio $15.540,00
1°411.985,00. ALIANZAS (Trimestral i i
$ (Trimestral) Asociativo :’3‘ Quito Tour 100,00% 100,00% 3.880,12 3.880,12
us
MC: UNIDADES DE NEGOCIO
DE QT COMERCIALIZADAS Especificos:
y ALIANZAS ESTRATEGICAS | Generar USDS$ 38.000 a director de
. Comercializacio S
fortalecidas través de la pos Corresponde a la facturacién del Convenio entre
comercializacion de n 3.880,12 33.28% 1165088 3.880.12 Quinde Tour y Quito Turismc’pcr la Lipsram(m del Quito
auspicios y alianzas. Tour Bus (4% de la facturacién del afio 2018, valor que
ingresa a Quito Turismo de forma trimestral )
Generar USD$ 893.630
a través del desarrollo
de eventos en espacios DESARROLLO DE EVENTOS Centro de Convenciones | Alquiler de espacios en $233.630,00 Verénica 29%
administrados Eugenio Espejo CCEE Constante
Generar UsDs 231,000 Cumplimieo de fa proyeccidn de et st comemenrate. et sl
: racio venta por concepto de alquiler de 20.000,00 6.561,00 28,81% 7738%|  233.630,00 67.31090( 3281% | P 4
través de la organizacién | realiza alquiler temporal de espacios para el sector
" espacios para uso temporal CCEE
de eventos Turismo. MC: ADMINISTRACION DEL privado.
CENTRO DE CONVENCIONES
Generar USD$ $ 100,000 i -
2 través de la Centro de Convenciones Alquiler de_espacios en $202.002,48 ELIZABETT 69%
organlzacién de sventos Metropolitano cema BURBANO 100,00% 100,00%|  53.217,00 53.217,00
Turismo. ‘Al 1o s¢ define Ia suscripcidn del Contrato de Alianza
Cumplimieto de a proyeccién de Estratsg\;a, procesoque m‘e adJuIdi;ada el ’pazado 27 dle
MC: ADMINISTRACION DEL venta por concepto de alquiler de 18.598,19 18.200,00 38,88% 103,68%|  148.78548 57.850,50| 97,860, | MOViem©re el 2018, Porloquela bireccion Comerdial
. sigue gestionand el alquiler para uso temporal de estos
CENTRO DE CONVENCIONES espacios para uso temporal CCMQ
METROPOLITANO (Tr ) espacios y generando ingresos por este concepto para
rimestral
Quita T,
Centro de Eventos ces $150.000,00 Director de 53%
Bicentenario Comercializacié
nYAE Cumplimieto de la proyeccion de
Est: diente la fact del trate CNE
venta por concepto de alquiler de 10.000,00 275,00 52,71% 77,23%|  150.000,00 79.062,20]  2,75% sta pendiente la facturacion et contrato con CNE por
un monto de $ 53.035,71
i espacios para uso temporal CEB
MC: ADMINISTRACIGN DEL
CENTRO DE EVENTOS
Centro Cultural Itchimbia | Alquiler de espacios del $50.000,00 Director de 0%
CENTRO CULTURAL Comercializacio
A 1004 i || ot marcon ettt
CONVENIO venta por concepto de alquiler de 6.000,00 - 0,00% 50.000,00 B EE N Dinisntnsiibeniisetatpamedl
MC: COMERCIALIZACION espacios para uso temporal CCI P porp
CENTRO CULTURAL ITCHIMBIA( Cultura
de acuerdo a convenio)
Eventos en otros espacios | Organizar eventos en otros $000 Director de
espacios no c 6
COMERCIALIZACIGN Y VENTA | El Quinde Visitors Center | Comercializar productos y $100.000,00 Director de 49%
DE PRODUCTOS Y SERVICIOS servicios en el Quinde Comercializacis [[ L e brovecctn de
MC: ADMINISTRACION DE EL | Viitor Center nyAE ven‘:a de mercad;‘a ‘:ervu:\os Se realizo la venta de productos y servicios desde la
i ici
QUINDE VISITOR CENTER " ' 6.000,00 10.203,98 48,82% 86,79%|  100.000,00 4881531 100,00% de productos ¥
rimestral) turisticos, espacios para socios Tienda el Quinde
estratégicos,
GASTOS COMUNES DE GASTOS COMUNES DE Impuesto al Valor Agregado $000 Director de
COMERCIALIZACION COMERCIALIZACION Comercializacié
nyAE - -
Reconocimiento de
GESTIGN DE ALIANZAS Fase | Etapa | del Centro de 65%
ESTRATEGICAS Convenciones Metropolitano de 100% O el
- % tivo del
la Ciudad de Quito, Edificio Fase 1 Epata 1 pera Ma. Fernanda
MC: Alianzas estrategicas Operativo Centro de Convendiones | " 75,00% 100,00% 8,00 6,00
fortalecidas MC: OPERATIVIZAR LA PRIMERA Fase1Etapal
FASE DEL PROYECTO URBANO
Objetivos del Programa QT | ARQUITECTGNICO ESPECIAL "
CENTRO DE CONVENCIONES
General: METROPOLITANO DE LA
Generar modelos de gestién | CIUDAD DE QUITO" (Trimestral)
Ma. Fernanda 75,00% 100,00% 4,00 3,00

asociativos entre el sector
privadoy el piblico para

impulsar y desarrollar las

actividades relacionadas al

Vargas




PROGRAMA QT

obietivos internos de

sector turistico.

Especificos:
« Desarrollar y consolidar una
centralidad a través de un
programa arquitectonico y
urbano como un nodo que
contara con una importante
oferta de actividades y servicios
ludicos, empresariales, turisticos
y culturales, que diversifique los
usos y actividades del sector y
atraigan a otras inversiones que
encaminen a la renovacién
urbana.

+ Dotar a la ciudad con un

equipamiento de interés

general capaz de competir en el

mercado latinoamericano de

congresos y convenciones y de

ampliar la oferta turistica de
Quito.

« Impulsar la vocacion turistica y
empresarial de la ciudad.

ACUMULADO A

Alianzas de Impacto

GASTOS COMUNES DE

ALIANZAS ESTRATEGICAS

MC: RECONOCIMIENTO DE
OBLIGACIONES TRIBUTARIAS Y

Inversién y Gestion del Talento
Humano COMERCIALIZACION +
AUANZAS

= % TECNICO
pranCEREAL L0201 e numérica | Meta CUMPLIDA =
eta numérica | Meta
ACTIVIDAD QT e o ACTIVIDAD QT
60,00% 100,00% 5,00 3,00
El Centro de
Convenciones deberd | yio rernanda
contar con al menos 3 Vargas
certificaciones
Certif parael
Edificio del CCMQ
e 0,00% 1,00 -
) 130 de julio de 2019 se realizé una inspeccién a plaza y
Inspeccién Técnica a las obras
parqueaderos con la presencia de la representante de la
Ma. Fernanda || COMPlemetarias Plazay Parqueadero GDUC para verificar el cumplimiento de la normativa en
" con los representantes de la GDUC 1,00 1,00 50,00% 100,00% 6,00 300 100,00% P P
Vargas ” ; Accesibilidad y se determiné se debe verificar el
para la obtencién de a certificacién - :
o cumplimiento en los pasamanos de ingreso del lado sur
DEL cemg por lo que se remitié un oficio a la EPMMOP
Formalizar la entrega de | Ma. Fernanda . .
CCMQ operativo al 100%|  Vargas
4%
David Beltran 100,00% 100,00% 3,00 3,00
Centralidad Bicentenario Desarrollar y fomentar
una propuesta atractiva
MC: GESTIONAR EL Producto atractivo para deinversionaue | pavid seltran 0.00% 100 B
DESARROLLO DE LA inversién en la Centralidad |impulse la consolidacién
CENTRALIDAD BICENTENARIO Bicentenario de la Centralidad
DESDE LAS COMPETENCIAS DE Bicentenario conforme
QT PARA ELDMQ Resolucion A002
David Beltran 33,33% 50,00% 3,00 1,00
Alianzas de Impacto 80%
Establecer al menos una alianza
estrategica con organizaciones.
del sector publico y privado ‘
- Gesti
para fomento de inversiones S setionar 2! menos una Se coordinéa con la Secretaria de Desarrollo Productivo
turisticas. Potencizalizacion y alianza estratégicacon |\ ey con el fin de p'resentar un proyecto de inversién en el
Desarrollo de la actividad | organizaciones pablicas | Gestion de una Alianza Estratégica 1,00 1,00 80,00% 100,00% 5,00 4,00 100,00% i
Coristen g1 MG | aevacios oo pomony | Vares evento SAHIC 2019, para captar un socio estratégico
MC: ALIANZAS DE IMPACTO g privadas para fome para e desarrollo de un peroyecto turistico.
de inversiones turisticas
GESTIONAR EL FOMENTO DE
AUANZAS ESTRATEGICAS PARA
INVERSION TURISTICA EN EL
GASTOS COMUNES DE | Impuesto al Valor Agregado | Impuesto al Valor #iDIV/0!
ALIANZAS ESTRATEGICAS VA Agregado IVA Director de
Comercializacié - -
MC: RECONOCIMIENTO DE nyAE
OBLIGACIONES TRIBUTARIAS Y
Inversion y Gestion del Talento | Inversién y Gestion del Inversion y Gestion del #iDIV/0!
Humano COMERCIALIZACION + | Talento Humano Talento Humano —_— . .
ALANZAS COMERCIALIZACION + COMERCIALIZACION +
AUANZAS ALANZAS
Ventas comercializacion 65.508,19 39.920,10 771.172,48 319.625,15
$771.172,48 61%
$0,00 41%

Responsable: Director de Comercializacion y Alianzas Estratégicas

RENATO TORRES




